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Предоставление базовой информации:
1. “Я хочу создать [что?] для [кого?], чтобы решить [какую проблему?]” 

2. “Моя ЦА — это [возраст, пол, профессия, город, интересы…]” Рассегментируй ЦА, выстрой рейтинг для г.Москвы и Московской области
3.  Предложи линейку продуктов для сегмента ________________________________________________
 
4. Проанализируй рынок г. Москвы и Московской области. Выяви спрос, объем рынка, сезонность, мою долюрынка
5.  Выяви не менее 10 критериев оценки этого бизнеса.  Оцени по каждому пункту не менее 20 конкурентов в Москве и Московской области, предложи те варианты УТП, на которые можно сделать ставки
6.   Проанализируй отрасль, в которой предстоит вести бизнес по следующим параметрам: 
Размер рынка и динамика роста: Насколько велик рынок товаров или услуг, предлагаемых в выбранной отрасли? Как быстро растет отрасль? Есть ли тенденция к увеличению спроса или наблюдается стагнация? Какие факторы влияют на динамику рынка (экономические условия, технологические изменения, демографические тенденции)?
Конкурентная среда: Сколько игроков действует на рынке? Кто лидеры отрасли? Чем отличаются продукты или услуги конкурирующих фирм? Что отличает вашу идею от предложений конкурентов? Насколько легко новым игрокам войти на рынок? 
Барьеры входа и выхода: Существуют ли препятствия для новичков (например, высокие затраты на старт, необходимость лицензирования, строгие требования регуляторов)? Легко ли выйти из бизнеса, если ситуация изменится (продажа активов, прекращение операций)? Клиенты и потребители: Кто являются основными покупателями продукции или услуг в отрасли? Какой сегмент потребителей наиболее привлекателен и почему? Возможно ли формирование устойчивых долгосрочных отношений с клиентами? 
Тенденции и инновации: Какие технологии внедряются в отрасли и как они меняют характер конкуренции? Появляются ли новые форматы предоставления продуктов или услуг? Возможны ли кардинальные изменения структуры рынка вследствие появления инновационных решений? 
Нормативно-правовая база: Имеются ли специфические законодательные ограничения, регулирующие деятельность в данной сфере? Необходимо ли получение специальных разрешений или сертификатов качества? Планируются ли изменения в законодательстве, способные повлиять на положение отрасли? 
Инвестиционные потребности: Каков объем инвестиций необходим для реализации идеи? Можно ли минимизировать первоначальные вложения? Будет ли прибыль покрывать расходы на поддержание бизнеса? 
Потенциальные угрозы и возможности: Какие существуют внешние угрозы (рост налогов, ужесточение регуляторики, изменение предпочтений потребителей)? Какие возможности открываются для нового игрока (новые рынки сбыта, улучшение производственных процессов, партнерства)?
7.  Определи, кто может быть поставщиками моего бизнеса по материалов, определи средние чеки по этим ресурсам. Предложи лучшие варианты, где возможно приобретение по критериям цена-качество, сроки доставки. 
8. Также для обеспечения бизнес-процессов мне потребуются специалисты: 
контент-менеджер, методолог, программист-администратор, продавец. 
Хочу привлечь этих специалистов на аутсорсинг. Каковы будут мои ежемесячные расходы на них?

Проанализируй предложенных поставщиков по следующим параметрам:
1.Основные характеристики поставщика: 
Полное наименование организации-поставщика, контактные данные, юридический статус (ИП, ООО и др.). Год основания, срок существования на рынке, репутация.
Специализация поставщика (производитель, посредник, дистрибьютор и т.п.)
Географическое расположение завода или склада, наличие логистической инфраструктуры.
2. Ассортимент поставляемой продукции
Перечень товаров и услуг, которые поставщик готов предложить. Качество предлагаемого товара (соответствие стандартам ГОСТ, ISO и другим сертификациям). Возможность поставки нестандартных партий или индивидуального заказа.
3. Объемы поставок и сроки исполнения обязательств
Максимальная производительность поставщика, способность обеспечить требуемые объемы закупок. Надежность сроков доставки, наличие задержек и нарушений договоренностей в прошлом. Гибкость условий поставки (возможность срочной доставки, отсрочки платежей и т.д.).
4. Цена и условия оплаты
Стоимость продукции и методы формирования цены (фиксированная цена, скидки за объем, сезонные колебания стоимости). Способы расчетов (наличный расчет, безналичный платеж, аккредитивы, векселя и др.). Предоставляемые формы финансирования (рассрочка платежа, кредитование).
5. Уровень сервиса и поддержка клиентов
Степень удовлетворенности предыдущих покупателей качеством обслуживания. Доступность технической поддержки и консультативной помощи. Скорость реагирования на запросы и жалобы заказчиков.
6. Риски сотрудничества
Финансовая устойчивость поставщика (уровень задолженности, рентабельность, ликвидность баланса). Политические и экономические риски (ограничительные меры, санкции, нестабильность курса валюты). Законодательные изменения, влияющие на поставку сырья или компонентов.
7. Альтернативные варианты
Анализ альтернативных поставщиков аналогичных товаров и услуг. Определение резервных вариантов снабжения на случай форс-мажорных обстоятельств.

9.  Оцени риски/угрозы этого бизнеса.  Сделай PEST анализ этого бизнеса.

10. На основании прошлых анализов сделай SWOT-анализ этого бизнеса, и матрицу для разработки стратегии.
11.  Сформируй MVP этого продукта
12.  Определи путь клиента этого бизнеса
13. Определи 50 точек касания клиента этого бизнеса
